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Operadora: Bom dia e obrigada por aguardarem. Sejam bem vindos a
teleconferéncia dos Resultados do Segundo Trimestre de 2011 da CPFL
ENERGIA.

Conosco hoje estédo presentes os executivos Wilson Ferreira Janior, Presidente
da CPFL Energia e Lorival Luz, Vice-Presidente Financeiro e de Rela¢cdes com
Investidores, bem como outros executivos da companhia.

Esta teleconferéncia esta sendo transmitida simultaneamente pela Internet no
site de Relagcdes com Investidores da CPFL ENERGIA, no endereco:
www.cpfl.com.br/ri, onde poderd ser encontrada a respectiva apresentacao
para “download”. Informamos que todos os participantes estardo apenas
ouvindo a teleconferéncia durante a apresentacdo da empresa e em seguida
iniciaremos a sessdo de perguntas e respostas, quando maiores instrugdes
serdo fornecidas. Caso algum dos senhores necessite de alguma assisténcia
durante a conferéncia, queiram, por favor, solicitar a ajuda de um operador
digitando *0. Cabe lembrar que esta teleconferéncia esta sendo gravada.

Antes de prosseguir, gostariamos de esclarecer que eventuais declaracdes que
possam ser feitas durante essa teleconferéncia, relativas as perspectivas de
negocios da CPFL ENERGIA, projecdes e metas operacionais e financeiras,
constituem-se em crencas e premissas da diretoria da Companhia, bem como
em informacdes atualmente disponiveis. Consideracdes futuras ndo séo
garantias de desempenho. Elas envolvem riscos, incertezas e premissas, pois
se referem a eventos futuros e, portanto, dependem de circunstancias que
podem ou ndo ocorrer. Investidores devem compreender que condicdes
econbmicas gerais, condicdes da industria e outros fatores operacionais,
podem afetar o desempenho futuro da CPFL ENERGIA e podem conduzir a
resultados que diferem, materialmente, daqueles expressos em tais
consideragdes futuras.

Agora gostariamos de passar a palavra ao Sr. Wilson Ferreira Junior. Por
favor, Sr. Wilson, pode prosseguir. Com licenca, senhoras e senhores, por
favor, aguardem.

Sr. Wilson Ferreira Junior: Eu passo agora na pagina 4 a acompanhar o
resultado desse segundo trimestre, conforme ja fizemos nos meses anteriores,
especialmente das implicacdes que o IFRS trouxe na contabilizagcéo de ativos e
passivos regulatorios. Até para facilitar o trabalho dos analistas nds temos
procurado reportar 0s nossos resultados naturalmente em IFRS, mas fazendo
um disclaimer aqui referente aos impactos incorporados no IFRS fruto de ativos
e passivos regulatorios.

Nesse trimestre além desses dois resultados de ativos e passivos regulatorios,
e eu estou detalhando exatamente embaixo, tivemos aqui tanto neste ano



quanto no ano passado, no respectivo trimestre, alguns efeitos ndo recorrentes
gue sao muito importantes para serem avaliados por vocés analistas e
investidores quando desse anuncio de resultados de CPFL Energia.

Passemos a eles, em receita liquida um crescimento de 6,2%, chegando a R$
3.045 milhdes nesse trimestre. Agora nds passamos aqui a avaliacdo do Ebitda
reportado, um crescimento de 2,9%, chegando a R$ 815 milhdes. Ai sim a
importancia de fazermos essa avaliacdo do lado esquerdo, fruto da
consideracao de ativos e passivos regulatorios e dos efeitos ndo recorrentes.
Nessa base, e este € o resultado recorrente da companhia, nos estariamos
reportando um resultado, um crescimento do Ebitda de 16,2%, chegando a R$
877 milhdes.

Aqui 0 que € importante destacar esta na parte debaixo desse box, quais sao
0S impactos que nos estamos reportando aqui? O primeiro, e eu detalharei um
pouco mais a frente, o Programa de Aposentadoria Incentivada. Acordamos
com os sindicatos e implantamos um Programa de Aposentadoria Incentivada
para renovar 0 nosso quadro. Esse Programa tem adesfes a partir do més de
abril e ele se encerra no més de dezembro - uma aposentadoria programada
de alguns profissionais da companhia como indenizacéo etc.

E 6bvio que nés ndo tivemos ainda todos os efeitos, nds ja investimos cerca de
R$ 10 milhdes desse programa, mas ja fizemos o reconhecimento de todo o
programa, toda a previsdo do programa ao longo deste ano no valor de R$ 48
milhdes. Um programa que além dos beneficios de renovagédo do quadro etc.,
ele tem uma vantagem econémica naturalmente.

Além desse, que é o maior efeito desse trimestre, ndés temos o efeito da
provisao de ISS na usina de Campos Novos, fruto de uma acgéo judicial e de
um acordo feito durante a construcdo dessa usina onde nos tivemos, fruto
desse acordo com prefeituras, um desconto que nao foi aprovado pela Camara,
obviamente estamos fazendo defesa juridica, mas ja fizemos a provisédo
imediatamente.

Encargos de R$ 6 milhfes, encargos do uso de rede da EPASA em 2010, o
efeito ndo recorrente naquela ocasido, e ai um efeito positivo leve, de ativos e
passivos regulatorios de R$ 1 milhdo. Os ativos e passivos regulatérios nesse
trimestre foram praticamente indiferentes.

E importante ressaltar também que no ano passado nesse mesmo trimestre
nés tivemos um resultado muito positivo fruto da reversao de provisées que
tivemos na Companhia Paulista de Forca e Luz de acBes que mantinhamos
com PIS e COFINS. Essa reversdo trouxe naquele momento um resultado
positivo para a companhia de R$ 40 milhées. Como eu falei, naquele momento
também tivemos um resultado de ativos e passivos regulatérios de R$ 3
milhdes.

Portanto o Ebitda deste ano, deste trimestre, deste ano, foi fruto desses
eventos ndo recorrentes, R$ 63 milhdes a menos do que o resultado
recorrente. O resultado do ano passado foi R$ 36 milhdes maior do que o valor



recorrente. Naturalmente pela magnitude desses impactos nds achamos
importante para facilitar o trabalho de vocés investidores e analistas fazer esse
disclaimer.

Obvio que esse disclaimer na linha do Ebitda tem impactos diretos no lucro
liguido. Olhando pelo lado direito agora no box de cima ndés estamos
reportando um lucro liquido de 18,3% menor do que do ano passado (estou
chegando a cerca de R$ 294 milhbes), se tivéssemos aqui 0 resultado
recorrente nds estariamos reportando R$ 335 milhdes, teria subido levemente
em 0,2%.

E ai obviamente o detalhamento se encontra embaixo, mas o drive principal
desse resultado sdo exatamente os efeitos de Ebitda que acabamos de colocar
- nesse trimestre em R$ 63 milhdes a menos, no trimestre do ano passado de
2010 36 milhdes a mais.

Além disso, nés tivemos na linha de finangas ajustes contabeis de depreciacao
de UBP das usinas que ocorreram em abril, em particular de Foz do Chapecé
que iniciou suas operacdes este ano, R$ 20 milhdes e R$ 21 milhdes de
ajustes positivos aqui de ativos e passivos regulatérios do lado financeiro dessa
conta.

Passando para a parte debaixo, olhando o lucro liquido do mesmo trimestre do
ano passado. Nos tivemos R$ 4 milhdes de receita financeira, o efeito liquido
do evento de PIS e COFINS da Paulista e Piratininga que foram reportados no
Ebitda, além de R$ 2 milhdes negativos de ativos e passivos regulatorios
aquela ocasido. Portanto, da mesma maneira, 0 nosso resultado recorrente
teria um lucro de R$ 41 milhdes maior nesse trimestre, e 0 contrario ocorreria
no segundo trimestre de 2010, onde o lucro foi de R$ 25 milh6es maior.

Feito esse disclaimer, n0s passamos agora nha pagina 5 s6 fazer um
detalhamento desse Plano de Aposentadoria Incentivada. Como vocés sabem,
0 Grupo tem hoje quase 8 mil colaboradores. Esse programa foi destinado a
cerca de 500 colaboradores, tivemos uma adesao muito forte de 445 adesdes,
130 dos nossos colaboradores com desligamento imediato.

Aqueles que ndo necessitavam de desenvolvimento e de treinamento
sucessores, entao esse programa se desenvolve em conjunto com nosso plano
de sucessdo de carreiras. Os 315 restantes sdo profissionais que ja estédo
agora com programa de treinamento dos seus sucessores dentro da
companhia, que serdo desligados ao longo deste ano de 2011, até dezembro.

Os custos totais que ja foram registrados nesse trimestre, como eu falei, de R$
47,5 milhdes, nos ja desembolsamos com a saida dos 130, R$ 10,2 milhdes, e
desembolsaremos, ja provisionamos, R$ 37,3 milhdes até o final do ano. Como
eu falei, as vantagens desse programa, além da modernizacdo, da renovacao
do quadro, hd uma reducdo permanente dessa massa de salarios, dessa
populacdo que € uma populacdo que recebe os maiores salarios da empresa,
ja no final de carreira.



Nos teremos aqui fruto dessa acdo uma reducdo de cerca de 43% na
remuneracdo dessas posi¢cdes. Um payback geral, o que é a reposicdo
naturalmente, da ordem de 2,5 anos. Algo importante para o futuro da
companhia.

Vamos agora a pagina 6 fazer um detalhamento das vendas de energia e de
TUSD nesse trimestre. As vendas na area de concessao, box a esquerda na
parte de cima, crescendo entdo 2,7%. O mercado cativo razoavelmente
estavel, ha um detalhamento aqui, nés tivemos menos dias de faturamento
neste ano na comparacao com o ano anterior (eu vou detalhar isso na proxima
pagina), por enquanto ficamos aqui com uma leve queda de 0,8%. E o
movimento que ainda é intenso dos consumidores livres de 13,2%. Isso tem um
resultado positivo na empresa, uma receita adicional de TUSD.

Na area de concesséo entdo nos estamos falando de um crescimento de 2,7%,
no box debaixo, do lado direito, nés comparamos aqui a companhia aqui com o
Brasil, eu ja havia falado, 2,7% contra 2,5%, realmente o pais ja esta em um
processo de desaceleragcdo, essa desaceleracdo é maior no sudeste, como
pode ser visto - 0 sudeste cresceu 2,8%, as nossas operagcdes no sudeste, sete
das oito distribuidoras cresceram 2,2%. No sul com um resultado muito
importante da RGE, o sul cresceu a 2,3%, a RGE cresceu a 5%. Isso tudo faz
com que o resultado do Grupo em termos de distribuicdo seja levemente

superior ao Brasil.

Os impactos importantes aqui, olhando agora o detalhamento por classe de
consumo, estao aqui reportados um crescimento de 2,2% na classe residencial;
4,6% na comercial; na industria 1,6%; nos outros segmentos 5,4%, detalhando
esses 2,7% total. Eu vou detalhar um pouco mais a frente que o segmento
residencial e o comercial (que sdo o de maior nimero de consumidores) sao
agueles que sdo mais impactados por dois eventos que ocorreram neste
trimestre. Primeiro uma temperatura mais baixa, segundo um nimero de dias
faturados um pouco menor do que no ano passado fruto de feriados e de
calendario de leitura.

S6 fechando, o resultado nas vendas totais de energia, nés temos uma leve
queda de 1,2%, 0,8% do mercado cativo que sédo certamente influenciados por
esse menor nimero de dias de faturamento, isso significa que teremos mais
dias de faturamento no préximo trimestre, mas uma reducdo de vendas de
2,4% no mercado livre - e aqui principalmente por conta de operagbes néo
recorrentes que tivemos na CPFL Brasil no ano passado de 2.953 GWh, onde
nés vendemos aqui uma parte do lastro para cobrir a falta da EPASA, nds
tinhamos & um evento ndo recorrente no ano passado.

Passamos a pagina 7 onde fica mais claro essa visdo que falei de temperatura,
aqui as principais cidades da &area de concessdo das nossas distribuidoras
(aquelas que tém maior volume de consumidores). Vocés veem nessa figura
em vermelho qual é a chamada "média de longo termo de temperaturas”, que
sdo a base para 0 nosso orcamento. NOs vemos em verde o resultado que nos
tivemos no segundo trimestre do ano passado, um pouco por fora do vermelho.
Em azul n6s vemos exatamente as temperaturas verificadas neste ano.



Como sabem, a temperatura mais baixa influencia o mercado, o mercado
comercial tipicamente pelo menor uso de ar-condicionado, ja que a temperatura
anda mais baixa. No segmento residencial, em particular pelo menor
funcionamento das geladeiras. Isso tem seguramente impactos em venda de
energia.

Essa decomposicdo do resultado tanto no segmento residencial, quanto
comercial ocorre embaixo nessas figuras. Eu s6 queria me detalhar primeiro no
calendario: o numero de dias faturado na Companhia Paulista de Forca e Luz,
que é a nossa maior distribuidora tanto no segmento comercial, quanto no
residencial (esta aqui apontado), sao dois dias a menos no residencial e quase
1,8 dias a menos no segmento comercial. Observem que na Piratininga e na
RGE o efeito é semelhante, um pouco maior em cada uma delas, fruto do
calendario de leitura em particular, feriados etc., esta é a razao.

Sob o ponto de vista econémico ndo ha impacto porque o menor numero de
dias faturados incorpora na nossa receita a receita ndo faturada, entao isso néo
tem efeito. Mas na comparacdo, sem davida nenhuma, dos volumes de
energia, eu percebi que alguns analistas fizeram comentério sobre isso, ele
encontra-se detalhado melhor na parte debaixo. Nés reportamos contabilmente
no segmento residencial um crescimento de 2,2%. Se incorporado esses
efeitos de calendario e temperatura, nés chegaremos a 6,6%, portanto as
vendas reais teriam sido de fato maiores.

No segmento comercial ocorre evento semelhante e nds reportamos 4,6%,
teriamos reportado 6,9%. Entdo sdo esses volumes, esse disclaimer era
importante em funcdo das davidas apontadas pelos senhores analistas e
investidores.

Passamos agora entdo a pagina 8 onde nés fazemos aqui um detalhamento do
Ebitda. Conforme ja vimos fazendo nas demonstracdes anteriores, do lado
esquerdo o chamado "resultado recorrente”, e ai apontado os efeitos néo
recorrentes que nos ja detalhamos alguns slides atras, e os efeitos de ativos e
passivos regulatérios que, como eu ja havia observado, sdo absolutamente
indiferentes e irrelevantes nessa comparacao.

De fato o que impactou o nosso resultado final, o reportado, sdo os eventos
nao recorrentes do ano passado e deste ano em particular, salientando aqui o
Programa de Aposentadoria. Entdo nos estamos fazendo a comparacédo do
Ebitda reportado de R$ 791 milh8es contra os R$ 815 milhdes, e 0s eventos
gue determinam a essa variacdo sao, em principio, o aumento de receita
liquida de 6,9% ou R$ 180 milhdes.

Aqui influenciam os trés temas importantes, 0s reajustes tarifarios que ja
haviamos apontado, em particular os da Paulista nesse trimestre, porque ele
ocorre a partir de abril, 0 da RGE acontece a partir de junho, entéo ele captura
pouco desse efeito, os efeitos serdo maiores nos proximos trimestres. O
aumento da TUSD, fruto daquele volume de energia maior no mercado livre,
nés temos aqui um evento adicional de R$ 63 milhdes.



A propria receita liquida dos empreendimentos de geragdo que nds passamos
a operar a partir do ano passado, Foz do Chapeco, EPASA e Baldin, que
incorporam nesse resultado R$ 66 milhdes. Obvio que esse aumento de
receitas tem o aumento de adi¢do de impostos, que no caso foi de 8,7%, ou R$
118 milhdes.

NOs passamos a apontar as variagbes dos nossos custos, com energia e
encargos, fruto de um crescimento menor em volume de energia de 1% ou R$
15 milhdes. Ai sim, ja incorporando aqueles efeitos que acabamos de apontar,
um aumento de 45% nos custos e despesas operacionais, sdo R$ 142 milhdes.

Aqui detalhando basicamente trés temas: o primeiro € a prépria reversao de
provisdes de PIS e COFINS da Paulista no ano passado de R$ 40 milhdes,
evento ndo recorrente naquela época. O segundo exatamente o Programa de
Aposentadoria, que detalhando a pouco, R$ 48 milhdes, além daquela provisédo
de ISS de Campos Novos que foi a resultado.

Finalmente um inventéario fisico de ativos das distribuidoras, este é um efeito
que noés estamos mantendo aqui com corrente, mas eles sdo todos
reembolsados no processo de revisdo tarifaria. Entdo eles estdo ocorrendo
trimestre a trimestre, a gente faz o inventario das distribuidoras praticamente
um ano e pouco antes do processo de revisdo. Aqui ja estdo apurados os R$
11 milhdes e isso é reconhecido na forma de tarifas quando da reviséo tarifaria,
e ai é o préprio custo da operagdo das usinas que entraram em operagao no
ano passado - Foz do Chapecd, EPASA e Baldin, no montante de R$ 10
milhdes.

Se nos retirarmos esses efeitos ndo recorrentes salientados no quadro, o
NOSso custo recorrente é 6,7% maior do que o0 mesmo valor do trimestre do ano
passado. Ele se compara aqui com o IGPM de 8,6%, entdo nds estamos
absolutamente em linha com os principais indexadores das nossas despesas,
ou seja, o IGPM, estamos abaixo dele, como pode ser observado.

Passamos a pagina 9, uma apuracédo do lucro liquido, mesmo valor se justifica,
entdo um crescimento leve de 0,2%, ou um decrescimento reportado de 18,3%.
A ele um aumento de 2,9% do Ebitda, € um driver importante de R$ 23 milhdes
de crescimento. Depois nés temos aqui varios resultados negativos, o principal
deles é a piora no resultado financeiro de 116%, ou R$ 98 milhfes. Isso se
deve primeiro a um aumento de 65% nas nossas despesas financeiras, R$ 122
milhdes.

Aqui € importante destacar esses ajustes contabeis que eu havia colocado das
usinas, em particular de Foz do Chapecé, seja na UBP, seja da depreciacao,
que foram reconhecidos em abril (a empresa estava em estagio pré-
operacional), registrando R$ 13 milhdes e R$ 7 milhdes embaixo na
depreciacdo. Sao eventos ndo recorrentes, mas eles afetam esse trimestre.

A despesa financeira pela entrada em operacdo de Foz do Chapeco, essas
usinas entraram em operacdo e passam a ter o seu reconhecimento das



despesas financeiras de R$ 26 milhdes. S6 lembrando, nés tivemos a entrada
de R$ 66 milhdes de receita dessas usinas, tivemos o reconhecimento de
custos operacionais de R$ 10 milhfes, e agora o custo financeiro de R$ 26
milhdes. Portanto elas estdo criando valor, de R$ 66 milhdes de receita nds
temos R$ 36 milhdes de despesas operacionais e financeiros, portanto elas
agregam R$ 30 milhdes de valor a cada trimestre nessa comparacdo que
estamos fazendo.

Obviamente nos temos volumes, de cerca 60% do nosso endividamento
indexado a CDI, o CDI no cenario macroecondbmico aumentando na
comparacao de 0,6 pontos percentuais nés temos um aumento de despesas
financeira dos nossos financiamentos em R$ 42 milhdes. Tivemos também pelo
mesmo efeito, tivemos caixa e sempre aplicado a CDI, um aumento de 23%
nas nossas receitas financeiras.

Do outro lado, entrando na linha de deprecia¢cdo, um aumento de 18%, sdo R$
31 milhées com destaque para o ajuste contabil das usinas, Foz do Chapecd
R$ 7 milhdes, e a entrada em operacao, e a depreciacao propriamente dita de
Foz, de EPASA e de Baldin.

Como contraparte disso, uma reducdo no imposto de renda, fruto do menor
resultado na comparacdo com o ano anterior R$ 39 milh6es. Com isso nés
chegamos ao lucro liquido reportado de R$ 294 milhdes e o recorrente de R$
335 milhdes.

Passamos em frente, esse resultado nds propusemos a distribuicdo de 100%
do resultado do primeiro semestre, os R$ 748 milhdes, entdo ja recompondo
aqui o nosso track record, chegando aqui a um dividend yield da ordem de 6%
nos ultimos doze meses, ou R$ 0,78/acdo ja desdobrada, seria um valor um
pouco superior a R$ 1,50/agdo antes do desdobramento, distribuindo entéo
100% do lucro liquido.

Aqui s6 aquela consideracgdo, estamos ai proximo de seis anos do IPO e com
um dividend yield do IPO de 123%, ou desde aquela ocasido (final de 2004)
nés ja distribuimos R$ 8,4 bilhdes de dividendos.

Faco aqui uma observacdo na pagina 11 sobre investimentos, ja que a
empresa péde sediar um encontro internacional sobre smart grid — smart grid
sao as redes inteligentes de distribuicdo que vao facilitar a vida dos operadores
e dos consumidores. Aqui nés ja estamos fazendo um pequeno detalhamento
de investimentos que anunciamos nesse encontro internacional, a CPFL é a
Unica empresa brasileira a fazer parte do Global Intelligent Utility Coalition.

Este grupo se reuniu aqui no Brasil com cerca de 150 pessoas, inclusive com
pessoas da Aneel, do Ministério que estdo hoje encarregadas de definir os
padrées para o smart grid a ser implantado no Brasil. Este grupo onde a CPFL
tem hoje cerca de 20 associados, as maiores empresas do mundo, a CPFL é a
empresa brasileira, e nés ja dentro dessa tecnologia ja anunciamos um
investimento da ordem de R$ 215 milhées a serem implantados de dois a trés
anos. Isso ja afetando a nossa operagdo, esses investimentos vao permitir



maior flexibilidade operativa, e por decorréncia menores custos de
manutengao.

Na parte de telemedicdo nOs estamos implantando sistemas inteligentes na
medicdo dos consumidores do Grupo A, que corresponde por cerca de 50%
das vendas da companhia, entdo uma otimizagdo importante nessa atividade.
E um terceiro projeto de mobilidade onde nos teriamos aqui reducao de perdas
e de custos dos N0SsOs processos comerciais.

Este investimento, apenas como curiosidade, cerca de 75% dele é reconhecido
em base de ativos, principalmente no que estamos instalando em termos de
telemedicdo e nos projetos de operagdo - onde nés temos automacao de
nossas redes etc., algo que vai prover de um lado maior confiabilidade do
sistema para os consumidores, isso significa menor nimero de interrupgoes, e
guando da interrupcdo, menor tempo da interrupcao.

Do outro lado permitindo a concessionaria, ao ter menos interrup¢cées e menor
custo, para fazer o reparo - a mobilidade entdo que se conjumina com a
operacéo tem a vantagem de permitir a gente uma localizacdo mais adequada
dos nossos veiculos para despacho. A telemedicdo, como falamos, de tal
maneira poder faturar mais rapidamente o consumidor e com maior a
acuracidade.

Pagina 12, aqui o detalhamento dos dois empreendimentos que anunciamos
recentemente, nas Ultimas duas semanas. A cogeracao Alvorada, e a
Cogeracdo da Coopcana, Alvorada em Minas Gerais, Coopcana no Parana.
Entdo nos estamos instalando cogeradoras de 50 MW, com uma energia
suportada de 18 MW meédios, um investimento na casa de R$ 150 milhdes
cada uma dessas operacgoes.

Com isso um pipeline de biomassa, de cogeracdo de biomassa de CPFL
Renovaveis agora com esses dois novos investimentos atinge agora em marco
de 2013 cerca de 330 MW de capacidade instalada, um investimento
anunciado e a ser realizado de um pouco superior a R$ 900 milhdes.
Continuamos aqui na nossa estratégia de investimento diversificado na CPF
Renovaveis em biomassa.

Na pagina seguinte apenas um reporte do status das nossas usinas em
construcdo. Bio Formosa ja em comissionamento, 97% pronta. A safra de cana
no nordeste brasileiro é deslocada em relacdo ao sudeste, entdo nos ja
estamos agora entrando exatamente no momento da safra do nordeste, entéo
essa usina ja entrando em operacédo agora no terceiro trimestre.

As demais, que sdo aqui em S&o Paulo, Buriti e Bio Ipé em fase final, para
comissionamento ja no final do terceiro trimestre e entrada em operagao
comercial no quarto trimestre. E a usina da Pedra (deslocada), este é um
empreendimento para o ano que vem, jA com 29% realizado. Todas as usinas
ja com seus financiamentos obtidos, essa amortizacdo colocada embaixo
desse box, entre 10 e 13 anos, dependendo do empreendimento.



Pagina seguinte apenas para também reportar ja o inicio da construcdo dos
nossos parques edlicos, o primeiro Santa Clara e Eurus, jA com uma foto
montagem aqui desses parques, ja 20% construido. E Campos dos Ventos
onde nos ja estamos fazendo aqui os canteiros de obras. No caso de Santa
Clara ja com o financiamento também obtido no BNDES, e no caso de Campos
dos Ventos ja em negociagéo.

Vamos agora na pagina 15 apenas para reportar o perfil da nossa divida, e
dando um detalhe daqui das captacbes que fizemos nesse trimestre. Duas
operacgOes importantes capitaneadas pelo Lorival. A primeira da emissdo de
debéntures de R$ 2,8 bilhdes. Essas debéntures a CDI+1,37% em um prazo
médio de 6,1 anos. Entdo nds temos séries a cinco anos, séries a sete anos, e
0 prazo médio dessas duas séries de 6,1 anos.

Elas estdo viabilizando seja o alongamento de dividas, o refinanciamento na
comercializacdo, geracdo e distribuicdo, conforme essa distribuicdo, e ja
obviamente o provimento dos recursos para o closing da operacéo de SIIF ou
Jantus no montante de 37%.

E ai uma inovacdo importante, utilizando-se entdo essa Lei 4131, uma
captacéo ja "swapada" para CDI no mercado brasileiro de cerca de R$ 1 bilhdo
agora jA no més de julho, fizemos isso aqui em CPFL Paulista e CPFL
Piratininga, e ja provemos recursos para o alongamento de dividas do primeiro
semestre do ano que vem.

O appeal dessa operacao € o seu custo, utilizando-se dessa janela de mercado
100% do CDI ja "swapado”, como eu falei, um prazo médio de trés a cinco
anos - existe operacdes de trés anos, e existe operacdes de cinco anos, de tal
maneira que todo o refinanciamento das nossas dividas do ano que vem, 0s
vencimentos, ja estdo aqui em grande medida cobertos por esta operacao
4131.

Finalmente passamos aqui a pagina 16, s6 um reporte da divida que atingiu
nesse trimestre R$ 7.094 milhdes, divida liquida ajustada. N6s estamos entéo,
fruto seja do recurso operacional desse primeiro semestre, ainda sem
pagamento de dividendos, da disponibilidade adicional encarteirada aqui de
SIIF até o closing da operacdo que deve acontecer nesse trimestre, e
finalmente por esse recurso tomado, e ndo tem arbitragem o 4131, as
disponibilidade da companhia somaram R$ 4,4 bilhdes.

Se nos utilizamos os down ratio divida Ebitda de 2,33x, quando abatido aqui as
dividas dos empreendimentos em construcdo de 2,13x, nG6s nos mantemos
aqui dentro daquela linha um pouco superior a duas vezes que Vvimos
observando. Fruto dessas operacdes a gente tem um aumento relativo da
participacdo do CDI na divida, era 61% no ultimo trimestre passou para 68%. A
estrutura de capital se mantem a mesma, 47/53, equity debt. E nés temos aqui
uma diminuicdo dos recursos, quando a gente olha a divida financeira vezes o
prazo, a divida de 4,3 anos, 21% no curto prazo, entdo uma reducédo, e 79% no
longo prazo.



Pagina 17 apenas para dar um acompanhamento da performance das acoes.
As nossas ac¢fes tém batido aqui tanto Ibovespa, quanto Nova Yorque, e 0s
seus indices relativos seja no trimestre, seja no ano. Todos os indices da qual
a CPFL faz parte, desde o IEE, todos os indices de governanca, IBrx100,
Ibovespa e etc., n0s batemos todos eles. Um desempenho que, com o
mercado de ac¢les evidentemente sofrendo um pouco com a conjuntura
macroecondmica mundial, mas a CPFL performando acima dos seus peers.

Concluindo entdo agora na pagina 18 alguns reconhecimentos importantes. Na
Revista Exame Melhores e Maiores, a CPFL Brasil, a nossa comercializadora
pela segunda vez consecutiva a Melhor Empresa do Setor de Energia. E
guando nds observamos naquele ranking também as empresas de energia a
Paulista, nossa distribuidora pegou segundo lugar, e a Piratininga é o terceiro
lugar entre as empresas de energia elétrica.

Como eu havia falado, o case do nosso blog do relatério anual de 2009,
inovacdo que fizemos a partir daquela data, foi reconhecido pelo IBEF no
Prémio de Sustentabilidade. E aqui o prémio GreenBest, onde a CPFL foi
vencedora na categoria Energia Edlica, e ficou entre as Top 10 na categoria de
transportes com 0 nosso projeto de veiculos elétricos.

Eram essas as consideracdes. Eu agora, junto com minha equipe, estamos
aqui a disposicao para perguntas.

Sessdo de Perqguntas e Respostas

Operadora: Com licenca, senhoras e senhores, iniciaremos agora a sessao de
perguntas e respostas. Para fazer uma pergunta, por favor, digitem asterisco (*)
um (1). Para retirar a sua pergunta da lista, digitem asterisco (*) dois (2).

Com licenga, nossa primeira pergunta vem da Sra. Carolina Carneiro, do
Santander.

Sra. Carolina Carneiro: Bom dia a todos. Eu tenho duas perguntas. A primeira
€ em relacdo ao investimento de vocés. A gente viu, vocés deram destaque no
release sobre um maior montante usado para ampliar e reforcar o sistema
elétrico na parte de distribuicdo, tem esses projetos novos que VOCEs
anunciaram nas duas ultimas semanas das térmicas a biomassa.

Eu queria uma atualizacdozinha, se vocés pudessem passar do que €
investimento total esperado para 2011 e 2012, se vocés ja tiverem para a gente
poder ter alguma ideia e o quanto seria dessa parte de distribuicdo seria
aumentado para refor¢o de rede?

E a segunda pergunta, em relacdo ao projeto térmico que a gente viu para o
leildo, acabou ndo conseguindo aparentemente a licenca prévia a tempo para o
projeto de gas que vocés iam colocar. Mas para ter alguma ideia do quando
gue vocés acham que vocés vao conseguir, se vocés vao em frente com o
projeto? Se vocés tém alguma expectativa para conseguir essa licenca e a
perspectiva para participar do leildo talvez de A-5 com esse projeto? E isso,
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obrigada.

Sr. Wilson Ferreira Junior: Carolina, eu vou comecar pela segunda pergunta
do projeto térmico aqui. Na verdade nGs temos uma associacao, que € até com
0S Nossos socios de EPASA, em trés projetos a gas, e esse foi 0 Unico que na
avaliacdo de Petrobrds nos poderiamos ter essa parceria, infelizmente era
aguele que a gente tinha mais dificuldade do ponto de vista dos cronogramas
de meio ambiente.

Entdo nds continuamos sim, é uma area que a companhia esta se focando, ndo
vamos participar desse daqui fruto dessa ndo obtencdo de licenca, mas
imaginamos sim que nos proximos leildes nés podemos estar ou com esse
projeto, ou com outros que noés ja tinhamos licenca, mas que nao tivemos a
qualificacdo pela Petrobras. Entdo vamos trabalhar nos dois fronts de terminar
as licencas e de poder nos qualificar melhor com Petrobras.

No que diz respeito aos montantes de investimento, se vocé pegar 0 Nnosso
detalhamento do més passado, nés tinhamos |4 reportado no ano de 2012 uma
perspectiva de R$ 1.633 milhBes. NOs estamos aumentando em R$ 200
milh6es o de 2012, tinhamos em 2013, R$ 1.290 milhdes, com Coopcana e
com Alvorada nés vamos para mais R$ 100 milhdes ou R$ 1.390 milhdes. Sao
essas as mudancas, o0s investimentos entdo ocorrendo de uma forma mais
pronunciada, desses que nds reportamos agora, ao longo do ano de 2012 e
2013, somando entdo R$ 300 milhdes a mais do que tinha sido previsto
originalmente.

Sra. Carolina: Té& certo, muito obrigado.

Operadora: Com licenca, nossa proxima pergunta vem do Sr. Alexandre
Kogaki, do Citigroup.

Sr. Alexandre Kogaki: Bom dia Wilson, bom dia Lorival. A primeira pergunta é
em relagdo a revisdo tarifaria da CPFL Piratininga, a data de outubro esta cada
vez mais proxima. Queria saber se vocés tém uma expectativa de divulgacao,
da nota de divulgacdo que eventualmente a Aneel colocaria a metodologia final
da reviséo tarifaria?

E o que eventualmente aconteceria que se isso ndo acontecesse a tempo da
revisdo da CPFL Piratininga, se a gente teria uma revisdo apenas em outubro
do ano que vem com ajuste financeiro? Ou se teria alguma coisa ajustada no
meio tempo?

E também se vocés pudessem dar um pouco mais de detalhe relagdo ao PDV,
nao sei se algum percentual em relacdo a reducdo do custo de pessoal ou
expectativa financeira mesmo? Obrigado.

Sr. Wilson: Com relagdo a reviséao tarifaria, a nossa expectativa hoje, fruto das
reunides que temos tido via Abradee, via a prépria companhia com a agéncia, €
de que a proposta final da agéncia ocorra entre setembro e outubro deste ano,
portanto seguramente comprometendo o prazo original da CPFL Piratininga.
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A propria regulamentacao... algumas empresas ja deveriam ter tido a revisao, a
propria Coelce, a propria Eletropaulo neste més, ela prevé que em um prazo de
no maximo 60 dias seja realizada esta revisdo com prazo retroativo a data do
efetivo aniversario da revisdo. No caso especifico de CPFL Piratininga se a
gente objetivamente tivesse o anudncio dessas medidas em outubro, nos
teriamos a efetivacdo dessa revisdo até o final do ano (até dezembro)
retroativamente a outubro.

Essa sua hipotese de colocar a um ano seguramente nao ocorrera, ela
ocorrera bem antes disso para todas as concessionarias, em particular aquelas
gue ja tiveram suas datas de aniversario vencidas.

A segunda pergunta no que diz respeito ao Plano de Aposentadoria, na base
mensal, nos teriamos aqui ainda sem o fator K, a gente tem que fazer uma
avaliacdo disso, mas alguma coisa na casa de R$ 12 milhées anuais, 0 que
pode produzir esse plano de demissdo... de Aposentadoria Incentivada,
perdao, R$ 20-25 milhdes anuais.

Sr. Alexandre: Desculpe Wilson, R$ 20-25 milhdes?
Sr. Wilson: De R$ 20-25 milhdes.
Sr. Alexandre: Ok, obrigado.

Operadora: Com licenca, nossa proxima pergunta vem do Sr. Marcelo Sa, do
Bradesco.

Sr. Marcelo Sa: Bom dia a todos, eu tenho duas perguntas. Uma eu queria que
vocés discutissem um pouco o desempenho da comercializadora, a gente tem
uma certa dificuldade em conseguir prever o resultado da comercializadora. No
primeiro trimestre de 2011 a comercializadora teve um Ebitda de R$ 92
milhdes, enquanto agora no segundo trimestre de 2011 foi de R$ 52 milhdes,
teve uma queda de margem. Queria que vocés comentassem um pouco 0 que
vocés esperam daqui para frente para o resultado da comercializadora?

E a outra pergunta mais em comparacdo em BRGAAP e IFRS, no ano passado
vocés reportaram um resultado em BRGAAP no segundo trimestre de R$ 793
milhdes, e quando foi reajustado para IFRS foi R$ 877 milhdes de Ebitda, ou
seja, uma diferenca de R$ 84 milh6es. Mas vocés informaram agora que o
impacto de ativos e passivos regulatérios foi pequeno no ano passado, s6 de
R$ 3 milhdes.

Queria que vocé explicasse um pouco o que sdo esses outros comentarios, até
para a gente conseguir tentar prever qual é o impacto dos ativos e passivos
regulatorios, por exemplo, quando for fazer prévia para o resultado do terceiro
trimestre de 2011, por exemplo. E isso, obrigado.

Sr. Wilson: Marcelo, eu vou passar a primeira palavra para o Bassalo, para
qgue ele comece falando da segunda pergunta, ta? Sé um instante.
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Sr. Marcelo: Ok. Obrigado.
Sr. Antdnio Carlos Bassalo: Bom dia Marcelo.

Sr. Marcelo: Bom dia.

Sr. Anténio Carlos: Além do ativo e passivo regulatorio, vocé tem diversos
efeitos de IFRS, vocé tem mudanca de taxa de depreciacdo para o IFRS que
esta sendo calculado. Vocé tem o registro da....como é que se fala? Da UBP
que vocé também ndo tinha, dentre outros itens, o mais significativo realmente
€ ativo e passivo regulatorio e ele varia de trimestre para trimestre, pode ter um
trimestre onde ele é positivo, no outro ele pode ser totalmente inverso, € uma

situacdo semelhante agora do primeiro para o segundo. Entdo s&o “n
fatores,”n” itens que compdem essas diferencgas para o IFRS.

A gente tem de certa forma demonstrado, se vocé olhar bem em dezembro ele
€ muito claro quando vocé olha nas distribuidoras, o ITR das distribuidoras ja
tem uma composicao, se vocé olhar na CPFL Paulista, na CPFL Piratininga e
RGE vocé vé todas as componentes que afetaram... que tem uma conciliacdo
de resultados. Se vocé quiser algum detalhe adicional, vocé pode me ligar
depois eu te passo em nameros, sao varios nimeros.

Sr. Marcelo: T4 joia, obrigado.

Sr. Wilson: E com relacdo a primeira pergunta do desempenho da
comercializadora, como vocé sabe acho que tem algumas coisas que
determinam o resultado da comercializadora, um deles € o preco de liquidacgao,
PLD. N6s estamos em um ano que hoje o maior volume armazenado de agua
no mercado brasileiro nos ultimos anos o pre¢co do mercado esta bem mais
baixo, ele esta baixando bastante na casa entre R$ 30 e R$ 40, entdo
evidentemente isso afeta diretamente o resultado... ndo € da nossa
comercializadora, sao de todas as comercializadora que fazem operacoes.

E importante destacar também dois outros elementos. O primeiro é que como
eu falei, no ano passado nés estavamos cobrindo aqui a exposicdo da EPASA,
entdo nés tinhamos aqui um lastro comprado, sendo realizado e isso
aumentava o volume da operacdo do ano passado, coisa que ndo acontece
esse ano dado que a usina ja estd em operacdo - isso afeta diretamente o
resultado... a comparacao do resultado do ano passado com este.

Um terceiro elemento que eu acho relevante é que uma parte, uma boa parte
do nosso lastro sdo operacdes com biomassa, e elas ocorrem a partir do més
de maio. N6s esperamos naturalmente um resultado um pouco maior das
nossas operacfes nesses proximos trés meses, dado que temos um lastro de
biomassa maior a ser comercializado nesta data.

Sr. Marcelo: Eu digo assim porque na verdade teve uma queda de margem,
por exemplo, se eu comparar o primeiro “quarter” de 2011 com o segundo
“quarter” de 2011, na verdade de um trimestre para o outro sO, e o PLD ja
estava abaixo no primeiro “quarter” de 2011, por isso eu fiquei um pouco na
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davida do que pode ter acontecido.

Sr. Wilson: Eu vou te pedir para que vocé me mande uma nota, e eu tento
explicar para vocé diretamente com a minha equipe de comercializagao.

Sr. Marcelo: Ta 6timo, muito obrigado.

Operadora: Com licenca, nossa proxima pergunta vem da Sra. Tatiana
Feldman, do Morgan Stanley.

Sra. Tatiana Feldman: Bom dia gente. Eu sO queria entender um pouco a
guestdo da despesa financeira que a gente viu nesse trimestre. Eu entendo
que teve algum efeito ndo recorrente, mas eu acho que mesmo assim da para
reconhecer que teve um crescimento forte tanto ano sobre ano, quanto na
sequencia, versus o primeiro trimestre.

Eu sO queria entender primeiro se vocés acham que tem alguma razédo para
essas despesas financeiras se comportarem de forma diferente para o resto
ano? E como vocés estdo pensando na propor¢cdo divida liquida/Ebitda,
obviamente ela subiu um pouco também nesse trimestre, eu entendo que tém
projetos que nao estdo gerando Ebitda, mas estdo entrando nessa conta.
Como que isso pode ficar em um horizonte pds-revisao tarifaria, se ainda tem
espaco para a divida liquida versus Ebitda aumentar ainda mais um pouco?

Sr. Wilson: Me desculpe, eu ndo guardei o seu nome.
Sra. Tatiana: E Tatiana, da Morgan, tudo bom?

Sr. Wilson: Tatiana, veja, eu acho que esta... embora vocé talvez nédo tenha
visto claramente, mas eu acho que esta claro. Primeiro que ndés temos dois
eventos ndo recorrentes que sao esses ajustes contabeis.

A segunda coisa eu acho importante é exatamente o fato de que as usinas em
operacdo passam a ser “despesadas” agora, elas entraram em operacao,
portanto este € um valor que é absolutamente recorrente, as despesas
financeiras aumentaram efetivamente, no caso aqui... nos R$ 122 milhdes de
aumento de despesa financeira, R$ 26 milh6es decorre diretamente dessa
posicdo. R$ 42 milhdes, portanto se a gente fosse olhar nos R$ 122 milhdes,
praticamente metade, ou no caso do CDI 1/3, por causa do aumento do CDI.

Entdo qual € a nossa expectativa? Evidentemente a diminuicdo do CDI é algo
que vai afetar diretamente e positivamente as nossas despesas financeiras, 1/3
dela esta indexada... 68% indexada a CDI, o que significou nessa variagéo 1/3.
Eu queria colocar para vocé que obviamente, fruto das préprias revisdes
tarifarias, havera uma mudanca no nosso ratio, ou seja, ele aumenta, ele
aumenta porque o Ebitda das distribuidoras diminui.

Porém no caso especifico de CPFL esse efeito é bastante diferente das

comparaveis listadas em mercado de capitais, por qué? Por que as
comparaveis que tém perfil de distribuidoras, todas elas (Coelce, Eletropaulo

14



etc.) tem as suas revisdes tarifarias imediatamente, e algumas ja com efeito
retroativo no caso de Coelce e Eletropaulo. No caso especifico do Grupo
CPFL, se a gente fosse olhar somente pela base de remuneracéo de ativos, a
qual nés estamos teoricamente expostos nesse segmento, nés sO teremos a
revisdo tarifaria da CPFL Piratininga neste ano, algo de corresponde por nao
mais do que 15% da nossa base total de ativos.

No ano que vem, no més de fevereiro, nds teremos as pequenas
concessionarias, algo que vai reportar aqui, juntando com esses 10% a 15%,
algo como 5%, e ai nés s6 teremos as revisoes tarifarias de CPFL Paulista e de
RGE no ano de 2013. Portanto o efeito que nds vamos incorporar de aumento
do nosso ratio divida Ebitda decorrente da atividade de distribuicdo da CPFL
Piratininga, ele ocorre a partir deste ano, mas ele so afeta, se a gente for olhar
inclusive o proprio resultado do Ebitda... a participagdo do Ebitda das
distribuidoras, algo na casa de 65%. Se nds pegarmos 65%, apenas 15% véao
estar no curto prazo (que seria a CPFL Piratininga e as demais distribuidoras) a
nossa variacao tende a ser muito pequena.

Lembrando que par e passo a isso nds estamos entrando com projetos de
geracdo que altera esse ratio também positivamente. Entdo eu diria que o
resultado que vocé esté verificando como alto, ele tem origem muito forte na
variacdo de CDI, e essa foi uma opcéo estratégica que a companhia tomou. Do
outro lado a entrada em operacéao de usinas.

O caso especifico das revisdes tarifarias ndo afeta no curto prazo o nosso ratio
de forma significativo. Eu queria adicionar a isso que nds estamos em um
pipeline grande de operacdes de geracdo renovavel, para cada uma delas
evidentemente nos estamos tomando recursos, estamos viabilizando esse
pipeline, mas com vantagens importantes: sdo empreendimentos que VOCé 0s
matura em um prazo inferior a dois anos, o custo de carregamento desses
empreendimentos é de cerca de 2 anos. A partir dai eles passam a produzir
resultados.

Eu diria que nos préoximos o que determina subida sdo crescimentos de
financiamentos para as obras de renovaveis, levemente por conta da revisdo
tarifaria e obviamente para todos, e para nés inclusive, a indexac¢do a CDI, a
perspectiva da queda da taxa de juros € algo que trabalha no sentido positivo.

Sra. Tatiana: Perfeito, eu acho que deu para entender bem. Obrigada.

Operadora: Com licenga, nossa proxima pergunta vem do Sr. Sergio
Tamashiro, do Banco Safra.

Sr. Sergio Tamashiro: Bom dia Wilson, bom dia a todos. Eu tenho algumas
perguntas, a primeira é sobre o PDV. Eu queria entender se esse ganho anual
que vocé tinha mencionado de R$ 20-25 milh&es por ano pode ter o efeito aqui
de ser repassado para as tarifas nesse préximo ciclo de revisdo tariféaria, o
terceiro. O mesmo se pode ser repassado no quarto ciclo, ou seja, a gente nao
pode perpetuar, e sim ele € um ganho temporario?
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A segunda pergunta, vocé tinha mencionado sobre desaceleracdo no comeco
da apresentacéo. Queria entender sobre os efeitos, sobre os contratos livres.
Se vocé esta sentindo o efeito também sobre preco dos contratos no mercado
livre, também sobre o do ratio, se ele tem ficado mais curto principalmente
levando em conta a entrada em operacdo das usinas do Rio Madeira, eles
continuam ainda ndo contratados, e eu queria se pudesse fazer um comentario.

A terceira se vocé puder dar um pouquinho de follow-up sobre as edlicas, se
depois que vocés compraram sairam algumas novas medicdes, se VOCEs
ficaram frustrados com os numeros de capacidade assegurada, ou se eles
estdo se confirmando? Obrigado.

Sr. Wilson: Sergio, no que diz respeito ao PDV, aqui no caso nés temos dois
tipos de ganho: um ganho pela substituicdo de uma pessoa que ja tem a maior
remuneracao da sua classe salarial por uma pessoa com uma remuneracao
menor. N6és ndo estamos trocando um sénior por um janior, nés estamos
colocando aqui 0 que na empresa chama-se "escadinha” - entdo ele vai pegar
um pleno que estd sendo treinado para ser sénior, e ai obviamente vai gerar
em algum momento, isso é deslocado no tempo, a entrada de um janior no
lugar do pleno.

Para dar um exemplo, em uma categoria que tivesse apenas um sénior, um
pleno e um junior, t4 certo? Essa movimentacdo ocorre, e obviamente a
diferenca entre cada uma dessas remuneracdes, dado o tempo de casa, nos
d& uma reducdo que nés estimamos da ordem de 40% por categoria. Ela ndo é
exclusiva dessa substituicdo, ha também uma racionalizacdo de processos, ta
certo? Alguns processos nossos recentemente foram modernizados com a
implantacdo do SAP na versdao 6.0, com a implantacdo do CCS, isso
obviamente racionaliza também méo-de-obra.

Este ganho € decorrente dessas duas componentes, seja de mais
modernizacao sob o ponto de vista das pessoas, menor maturidade, embora a
gente faca um esforco muito grande de desenvolvimento. Do outro lado de
racionalizacdo de processo e modernizacdo por conta de estoques e ja previam
originalmente na sua entrada essas vantagens.

Ai vocé esta me colocando com relacao a reviséao tarifaria. Evidentemente isso
em algum momento tende a ser capturado, mas eu ndo acredito que seja
imediatamente. No caso especifico da CPFL Piratininga seguramente a gente
ndo consegue fazer isso. Esse plano foi, s6 para ficar claro, foi ofertado a todos
0S nossos colaboradores de todas as nossas empresas e a maior parte deles,
sem duvida nenhuma, da nossa méo-de-obra & concentrado nas distribuidoras.
NOs ja temos revisdo tarifaria na CPFL Piratininga, temos revisao tarifaria nas
cinco pequenas e teremos aqui ao longo do ano que vem as saidas dos outros
empregados das empresas que tem revisao tarifaria em 2013.

Entdo ndo acredito... n6s ndo estamos reduzindo numero de pessoas, nds

estamos reduzindo principalmente a remuneragdo, iSSO 0O processo nhao
captura.
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Com relacao as edlicas, s6 para pegar o terceiro item, veja, nas empresas que
ndés compramos a nossa verificacdo ainda € muito pequena, ndo temos essa
avaliacdo negativa, ou seja, 0 comportamento em termos de vento das
empresas... das torres edlicas da SIIF estdo se mantendo exatamente
conforme as nossas avaliagGes originais, e essas sdo uma das que tém um
comportamento melhor em relacdo ao conjunto de usinas que nés chegamos
recentemente a ver.

Do outro lado, no que diz respeito as medi¢cdes dos nossos projetos greenfield,
por isso que eu sempre coloquei a importancia de a gente pegar empresas
tradicionais no sentido da medicdo. Continuamos fazendo projetos,
continuamos fazendo medigdes, e eu diria assim: ndo tememos nenhum tipo de
surpresa negativa, em particular nos parques onde nds estamos construindo
seja pela qualidade das medicOes, seja pela duracdo das medicdes. Nos
parques que a gente esta desenvolvendo agora adjacentes estamos
verificando coisas semelhantes aos parques ja em construcao.

Agora vocé falou um pouco de expectativa de mercado para as areas de
concesséo. Deixa eu tentar me referir aqui, a nossa expectativa, por exemplo,
para o segmento residencial, que se a gente for olhar um pouco a expectativa
até para o terceiro trimestre... que nds reportamos, desculpa, no segundo
trimestre, 2,2%, e que nos crescemos 5,3% no primeiro trimestre, nossa
expectativa para o ano, que ja reforca essa desaceleracdo, é de 4,8%, entdo
ela é leve em relacédo ao que a gente ja tinha desenhado.

Para o segmento industrial n6s estamos imaginando para o final do ano 5,4%.
Para o segmento comercial n0s ainda mantemos uma expectativa da ordem de
6%. A nossa avaliacdo em termos de volume de energia para o ano esta na
casa de 5%, para o conjunto das nossas areas de concessao.

E s6 importante destacar também sob o ponto de vista de consumidores livres,
e também responde um pouco a alguns colegas que fizeram perguntas antes,
ndés aumentamos agora nesse Ultimo trimestre o nimero de consumidores
livres - passamos de 98 que tinhamos no final do ano passado, atingimos
agora nesse ultimo trimestre 130 consumidores livres. Isso evidentemente
acaba determinando aqui uma perspectiva positiva e ela se verifica tanto pelo
aumento de TUSD, ou seja, os consumidores livres continuam performando de
forma vigorosa. O segmento industrial, em que pese a desaceleracdo, ainda
tem uma perspectiva de crescimento razoavel.

Lembrando que no ano passado nés tivemos um crescimento muito importante
dessa atividade. O segundo semestre deve capturar sob o ponto de vista das
nossas operacdes seja o efeito da desaceleragdo, embora sdo maiores
consumidores... um numero maior de consumidores livres, mas com consumo
unitdrio médio talvez um pouco menor, fruto da desaceleracdo. Um volume
maior de energia fruto da nossa atividade com biomassa, isso seria 0
diagndstico geral e, obviamente, em ambos os casos, dado a desaceleracao e
o0 armazenamento de agua, sem duvida nenhuma trabalhar com PLDs mais
baixos, e isso tem impacto.
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Sr. Sergio: E se puder comentar sobre os precos atuais desses contratos e a
expectativa dos contratos principalmente com a entrada dos projetos de Rio
Madeira? E a duracao desses contratos tem diminuido, ficado mais longo?

Sr. Wilson: Deixa eu ver aqui, Sergio, com 0s universitarios da
comercializagao.

Sr. Roberto Castro: Bom dia.
Sr. Sergio: Bom dia.

Sr. Roberto Castro: Tentar colaborar aqui na questdo. O portfélio de
comercializacdo da CPFL Brasil ja tem uma base que nos permite fazer frente
a essas oscilacbes no mercado de mais curto prazo, e também com um
periodo de contratacdo da ordem de 3 anos. Entdo a gente tem uma base que
ja nos permite fazer frente a esse tipo de oscilagdo. E natural que a gente
encontre no mercado oscilacdes (particularmente no mercado livre) que
responde mais diretamente em funcdo do preco, mas a gente esta preparado
para fazer frente a isso.

Sr. Wilson: Quer dizer, de uma forma geral, Sergio, pelo menos o prazo dos
contratos ndo esta alterando de forma significativa. Evidentemente o ano de
2013, pela entrada desses volumes de Madeira, tende a ser afetado
claramente. A nossa estratégia ndo é uma estratégia de operacdo de curto
prazo, é uma estratégia de operacao de longo prazo... médio e longo prazo.

Sr. Sergio: Ok, obrigado.

Operadora: Com licenga, novamente, senhoras e senhores, caso haja alguma
pergunta, queiram, por favor, digitar asterisco um (*1).

Com licenga, encerramos neste momento a sessao de perguntas e respostas.
Gostaria de passar a palavra ao Sr. Wilson Ferreira Junior para as
consideracdes finais. Por favor, o senhor pode prosseguir.

Sr. Wilson: Novamente eu queria agradecer a atencéo de todos vocés a essa
conferéncia. Reforcar, evidentemente eu acho importante deixar claro que
embora falamos de desaceleracdo, ndo falamos de reducdo. NOs estamos
crescendo em um ritmo um pouco menor do que aquele fruto, sem davida
nenhuma, também de uma conjuntura internacional que tem se agravado nos
altimos tempos. Mesmo assim nds somos positivos em relacdo as nossas
perspectivas de venda no mercado futuro. Isso evidentemente € o driver
principal da operacdo das nossas distribuidoras e também da nossa
comercializadora.

No caso especifico das comercializadora eu queria reforcar que essa tendéncia
obviamente da desaceleracdo econdmica afeta mais fortemente o mercado
industrial, o mercado de exportacdo, ao mesmo tempo em que nds temos uma
conjuntura muito favoravel sob o ponto de vista de armazenamento, 0 que
acaba infelizmente colocando a perspectiva de preco mais negativa. E 6bvio,
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em que pese a nossa estratégia ser de longo prazo, ela ndo pode de maneira
nenhuma desconsiderar este evento.

Eu queria colocar, do outro lado, a nossa espetacular perspectiva sob o ponto
de vista da geracdo renovavel. NOs estaremos nesse leildo com a CPFL
Renovaveis, varios projetos, entdo somos otimistas em relacdo as perspectivas
futuras. E uma éarea de negdcio que a companhia tem se dedicado com
bastante determinagdo, e estamos muito felizes aqui ja com o fechamento
dessa operacdo ao longo do més de agosto, e com perspectivas de que o
Brasil tem demonstrado grande aptiddo e ndés estamos satisfeitos com esta
perspectiva. O negdcio de geracao renovavel € um negdécio que comeca a ser
um braco muito forte do Grupo.

Evidentemente, fruto de poucos projetos na area de geracao hidraulica, com a
conclusdo de alguns no ano passado, no caso de Foz do Chapeco, estamos
aqui em uma estratégia de diversificacdo, nos focando também no
desenvolvimento de projetos técnicos a gas. Eu diria que as perspectivas para
o Grupo de uma forma geral continuam positivas, seja porque 0 mercado,
embora menos vibrante do que foi o ano passado, continua crescendo, e
continua crescendo em particular nas atividades importantes, residencial e
comercial, este é um elemento importante.

Na area de geracdo, com esses dois vieses - viés de térmica e viés de
renovaveis. Na area de comercializacdo, sem duvida nenhuma, fruto de uma
estratégia de médio e de longo prazo, como foi compartilhado. Enfim, vemos o
mercado futuro como um mercado positivo para o Grupo também.

Operadora: A audioconferéncia da CPFL Energia estd encerrada.
Agradecemos a participacéo de todos e tenham uma boa tarde. Obrigada.

19



